
Dampsoft ist DER Pionier und Spezialist für Zahnarzt-Software. Seit unserer Gründung 1986 haben wir uns erfolg-
reich auf dem Markt etabliert: als unabhängiges Familienunternehmen, das leistungsstarke Lösungen speziell für das 
Management von Zahnarztpraxen bietet.  
Um die absehbaren und wachsenden Marktchancen künftig noch besser ausschöpfen zu können, bauen wir ein neu-
es interdisziplinäres Team auf. Dieses Team wird dem Geschäftsbereich Produktmanagement angegliedert sein und 
perspektivisch alle e-health-bezogenen Produkte von Dampsoft betreuen. Für diese spannende und herausfordernde 
Aufgabe suchen wir Mitstreiter!

 / Weiterentwicklung der e-health-Produkte und Vermarktungswege
 / Beratung von Interessenten und Bestandskunden zu Themen und Produkten der Telematikinfrastruktur die  

 Dampsoft anbietet
 / Bearbeitung der Vertragsanfragen gemäß den Rahmenbedingungen und Abwicklung des gesamten Bestellprozesses  

 inkl. After Sales Service
 / Sicherstellung und stetige Weiterentwicklung des Vertriebsprozesses

 / Du übernimmst gerne Verantwortung und hast Humor
 / Du hast Freude am Lernen und liebst Herausforderungen
 / Du verfügst über hohe kommunikative und soziale Kompetenz und eine exzellente Ausdrucksfähigkeit in Wort 

 und Schrift
 / Du legst Wert darauf, deinen Beitrag zur Kundenzufriedenheit zu leisten
 / Deine Arbeitsweise ist eigenständig und strukturiert; deine Aussagen stets verbindlich und verlässlich
 / Du stellst Dinge infrage und willst gute Lösungen
 / Du hast eine Ausbildung in einer Zahnarztpraxis, eine kaufmännische Ausbildung oder ein entsprechendes Studium  

 erfolgreich abgeschlossen und idealerweise erste Berufserfahrungen gesammelt

 / Eigenverantwortliches Arbeiten, Raum für kreative Entfaltung, persönliche sowie fachliche Weiterentwicklung
 / Unbefristete Festeinstellung in Vollzeit
 / Arbeiten in Damp, Hamburg, Berlin oder im Homeoffice, Deine Arbeitszeiten sind flexibel
 / Umfangreiche betriebliche Benefits wie betriebliche Altersvorsorge, Mitarbeiterangebote über „corporate benefits“,  

 ein umfangreiches Gesundheitsmanagement, ein firmeneigenes Restaurant, Zuschüsse zur Kinderbetreuung, 
 eBike-Leasing und vieles mehr

INTERESSE GEWECKT? 
Dann bewirb Dich jetzt unter Angabe Deiner Gehaltsvorstellung sowie Deinem bevorzugten Eintrittstermin per 
E-Mail an bewerbung@dampsoft.de oder über unser Online-Bewerbungsformular.

DAMPSOFT GmbH 
Corinna Müller 
Vogelsang 1 | 24351 Damp 
bewerbung@dampsoft.de | www.dampsoft.de

Pionier der Zahnarzt-Software. 
Seit 1986.

DEINE AUFGABEN

WAS WIR BIETEN

DEIN PROFIL

VERTRAGS- UND KUNDENBERATER (M/W/D) 
FÜR E-HEALTH-PRODUKTE 
FÜR UNSER PRODUKTMANAGMENT

DEIN ARBEITGEBER

https://www.dampsoft.de/karriere/#bewerbungsformular

